EUM

CLEVER MODERNISIEREN!

Schlusselfertig modernisieren
Siom Engholm Uberreichte Urkunoen

Von Bjorn Schonewald

ie Themen Modernisieren, Renovieren
D und Umbauen gewinnen zunehmend

an Bedeutung. Langst wird das Bauen
im Bestand in der Branche als Markt der
Zukunft gesehen. Im Bewusstsein endlicher
Ressourcen und steigender Preise sind Renovie-
rungsmafinahmen fiir Eigenttimer ilterer Bau-
werke unausweichlich. Der Verband Wohnsiegel
— Das Europiische Markenhaus bietet jetzt das
bislang einzigartige, schliisselfertige Hausmo-
dernisierungssystem MOREUM, das sich an den
wachsenden Kreis renovierungswilliger Haus-
und Wohnungsbesitzer wendet.

Als bundesweit erste Unternehmen erhielten
die Diimer-Bau-Tochter Diimer-Projekt GmbH,
Miinzenberg, und die Riepe Massivhaus GmbH
& Co. KG, Beverungen, Ende Juli durch Ver-
bandsreprisentant Bjorn Engholm die Mit-
gliedsurkunden zur Teilnahme an MOREUM.
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Beide Firmen sind Mitglied im Verband Wohn-
siegel und schaffen mit der Zusammenarbeit im
Bereich MOREUM eine Symbiose von Qualitit,
Innovation und breiter Angebotspalette fiir Bau-
herren, egal ob im Bereich Neubau oder Sanie-
rung.

Die Wohnsiegel-Griinder Heinz H. Lach-
mann und Dr. Lars Lachmann, in deren Ge-
schiftsraumen in Lohfelden die Urkunden iiber-
reicht wurden, betonen die Vorziige von
MOREUM: ,Durch die Kooperation mit Indus-
triepartnern, Herstellern, Bauunternehmen,
Bautridgern, Architekten, Energieberatern und
Handwerksbetrieben bietet MOREUM Kom-
plettlésungen aus einer Hand.“

»Flr den Auftraggeber liegt der wesentliche
Vorteil darin, dass wir vorab einen ganz klaren
Preis nennen kénnen®, erklirt Peter Diimer von
Diimer-Projekt. Das funktioniere bei Hausern,

die bis etwa 40 Jahre alt sind, definitiv, sei aber
auch bei ilteren Bauwerken méglich. Zudem,
ergiinzt Riepe-Geschiiftsfithrer Peter Riepe, habe
der Auftraggeber einen zentralen Ansprechpart-
ner, sowohl bei der Planung, als auch in Haf-
tungsangelegenheiten. Das Ergebnis sei eine
Entlastung des Kunden, erhohte Sicherheit und
kiirzere Bauphasen.

»Einmal im Leben tiitigt man in der Regel die
Rieseninvestition Haus®, sagt Bjorn Engholm.
»Da wird vorher gespart, man bekommt viel-
leicht von der Familie was dazu, man verschul-
det sich und wenn dann etwas schiefgeht, ist das
besonders drgerlich.“ Nirgendwo gebe es mehr
Missschlidge als in der Baubranche und die
kénne man durch Beauftragung von Unterneh-
men des Verbands Wohnsiegel zu 99 Prozent
ausschliefen. Regelmiiflige Priifungen seien
Garant dafir.



